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UNSERE EINSTELLUNGSPOLITIK

Nicht die Personen mit den besten Referenzen und Zeugnissen kommen bei uns weiter,  
sondern die, die sich am besten für unser Team einsetzen. Entscheidend ist Deine Leidenschaft für 
unsere Kunden, für Deinen Verantwortungsbereich und das Unternehmen. 

Sage uns, warum Du zu uns passt und beende Deine Bewerbung mit Angabe  
deiner Gehaltsvorstellung und des nächstmöglichen Eintrittstermins.

Bitte sende deine Bewerbungsunterlagen per E-Mail an Lisa:
bewerbung@eller-foodpackaging.de

Lisa Franck
KAUFMÄNNISCHE ASSISTENTIN  
DER GESCHÄFTSLEITUNG
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ELLER foodPackaging ermöglicht Menschen auf der ganzen Welt, ihr Lieblingsfood überall und mit Spaß genießen zu können.  
Für alle international und überregional verbreiteten Gerichte entwickeln und produzieren wir die innovativsten und nachhaltig sten 
Verpackungs möglichkeiten. Wir wachsen jährlich mit 20 % bei einer Exportquote von 55 % und zu unseren Kunden gehören die 
weltweit bekanntesten Restaurantketten.

Vertriebsinnendienst
(m/w/d)

DEINE AUFGABEN UND ZIELE
 ∙ Du verantwortest nationale und internationale Kunden.

 ∙ Mit Deinem kaufmännischen vertrieblichen Verständnis 
betreust Du unsere wichtigsten Schlüsselkunden   
professionell und proaktiv. 

 ∙ Du lernst, unsere Herstellungskosten zu  
kalkulieren, um wichtige Verhandlungen führen  
zu können.

 ∙ Der Wunsch der Endkunden nach „Außer-Haus- 
Ernährung“ oder „Delivery“ spornt Dich an, unseren 
Kunden gute Lösungen anzubieten. 

 ∙ Mit Deiner Hands-on-Mentalität unterstützt Du das 
Vertriebsteam auch in operativen Tätigkeiten. 

DEIN PROFIL
 ∙ Du hast ein betriebswirtschaftliches / technisches 

Studium erfolgreich absolviert.

 ∙ Mit Deinem technischen Verständnis bist Du  
in der Lage, Dich in eine Kostenkalkulation  
einzuarbeiten.

 
 ∙ Englisch- oder Französischkenntnisse (Niveaustufe GER 

B2 / C1) in Wort und Schrift zur verhandlungssicheren 
Kommunikation mit unseren internationalen Kunden

 ∙ Du bist versiert im Umgang mit gängigen  
EDV-Systemen.

WIR BIETEN DIR
 ∙ Die Zusammenarbeit mit Mitarbeitern der  

größten internationalen Food-Brands.

 ∙ Kunden von Europa bis nach Australien.

 ∙ Hand-in-Hand-Arbeit mit unserem CEO.

 ∙ Direkter Kontakt zu unserer Produktion für  
nachhaltige Verpackungslösungen.

 ∙ Eine agile Führungskultur im Team.

 ∙ Ein attraktives Einkommen mit Potenzial.

 ∙ Persönliches Wachstum mit dem Unternehmen.

 ∙ Nach der Einarbeitung sind wöchentlich 2 bis 3 Tage 
Arbeit von zu Hause denkbar.

für nachhaltige
 Verpackungen

Key Account Manager/in


